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“Me encanta hablar con
la competencia”

MONTSE MILIAN, Barcelona
Albert Arné6 (Lleida, 1970) es licen-
ciado en Medicina y Cirugia por la
Universidad de Barcelona (1994),
doctor en Medicina Interna e im-
pulsor de Onmedic Networks, fun-
dada en el afio 2000. La suerte y la
proximidad hicieron que uniera el
conocimiento médico al informati-
co, su idea de negocio tomo forma
de manera autodidacta y una gran
seguridad consiguioé que lo aban-
donara todo para entregarse a su
proyecto.

Pregunta. ;Qué es Onmedic
Networks?

Respuesta. Es una compaifia
que nace en el ailo 2000 para unir
ciencia y tecnologia. Haciendo in-
vestigacion te das cuenta de que
existen muchas necesidades tecno-
logicas. Pero los médicos no saben
qué posibilidades informaticas
existen, los informaticos no cono-
cen las demandas tecnologicas de
los médicos y, los unos por los
otros, la casa sin barrer.

Inicialmente estaba muy enfoca-
da al ensayo clinico on line. Sin
embargo, cada vez nos estamos
abriendo mas a otras facetas, co-
mo la creacion de paginas web de
hospitales o laboratorios, porque
conocemos sus requerimientos, o
la consultoria, que, aunque no es
nuestro objetivo, nos la solicitan
nuestros clientes.

P. Usted auna medicina e infor-
matica.

R. Yo estaba en un hospital ha-
ciendo mi tesis sobre el sida y tra-
bajaba en el analisis de las mutacio-
nes y la resistencia del VIH. Las
variables estaban publicadas por
escrito, pero no informatizadas, y
me hice un programa. Desde el
punto de vista de la arquitectura
de software, es uno de los mas sen-
cillos que he hecho en mi vida.
Una vez acabado, y sin ningan ti-
po de idea de negocio, pensé que
quiza alli tenia un mercado.

P. ;Cémo aprendio a hacer pro-
gramas?

R. Por una cuestion de suerte y
proximidad fisica. Estuve en un la-
boratorio de Cardiologia Molecu-
lar en Houston (EE UU) situado
al lado del Departamento Informa-
tico de la Universidad. Yo tenia

tiempo libre, me hice amigo de los
que trabajaban alli y aprendi con
ellos. Y empecé a ver qué posibili-
dades de negocio habia.

P. ;Fue facil crear su propia em-
presa?

R. En absoluto. El principal
problema fue que yo tenia forma-
cién médica, pero no sabia qué era
un plan de empresa. Busqué en In-
ternet como se hacia y lo fui traba-
jando con tiempo, buscando la opi-
nioén de otras personas, hasta que
fue lo suficientemente solido. Visi-
té varias empresas de venture capi-
tal hasta que en una de ellas me
dijeron: “Tu idea es buena y segu-
ramente tu eres la persona mas
adecuada para llevarla a cabo, pe-
ro hasta que no te lo creas y apues-
tes por ella, nadie lo creera por ti”.

P. ;Y usted qué hizo?

R. Me di cuenta de que tenia
razén. Dejé mi trabajo, que me gus-
taba, y me lancé a montar mi em-
presa sin ningun producto acaba-
do y sin ningun cliente. Empecé a
visitar laboratorios para encontrar
clientes y al poco tiempo Innova
31, una empresa de venture capital,
invirtié en nosotros y ha sido com-
pafiera de viaje hasta hace unas
semanas, cuando compramos su
parte.

Datos

e Onmedic Networks
es una empresa
especializada en las
nuevas tecnologias que
ofrece un asesoramiento
global al sector
médico-farmacéutico

y de la salud.

e Entre los anos 2003 y
2005, el sector en el que
figura sufri6 una crisis
por un cambio en su
regulacion que frend la
realizacion de estudios.
Este ano facturara un
millon de euros.

e Su plantilla oscila entre
15 y 20 personas.

P. ;Y no buscd subvenciones?

R. En general, la sociedad de
hoy en dia tiende a identificar el
ser emprendedor con una profe-
sion. El emprendedor tiene una
idea y la Administracién debe pa-
trocinarla. Yo digo: si tienes una
idea, trabajala, y si es buena, ten-
dra éxito. Y si necesitas un impul-
so inicial, debes buscarlo en el mer-
cado privado.

P. ;Participa en alguna red de
emprendedores?

R. Si, estoy en algunos foros.
Por ejemplo, soy miembro de la
Junta de Barcelona Breakfast des-
de sus inicios y uno de los fundado-
res del Foérum Catalan de Informa-
cion y Salud. Me encanta hablar
con la competencia, no para pac-
tar precios, sino para compartir ex-
periencias y hablar de nuestros pro-
blemas. Es sano. También somos
impulsores de cinco redes de médi-
cos en Espaiia y alguna de farma-
céuticos.

P. El trabajo en red es una de
sus especialidades.

R. Nuestro valor no es tanto la
creacion de herramientas como el
conocimiento sobre su uso y sus
aplicaciones. Las herramientas
por si solas las podriamos subcon-
tratar y no pasaria nada. Nunca
compito por precio, sino por cali-
dad. Tenemos pocos clientes para
poderles ofrecer el trato que se me-
recen.

P. ;Para qué sirve la innova-
cion?

R. Es necesaria para crecer.

P. ;Y para llegar a otros paises?

R. A pesar de que nuestro mer-
cado todavia es principalmente na-
cional, hemos terminado un pro-
yecto que se ha vendido a 26 pai-
ses, incluidos Japon y Estados Uni-
dos. También trabajamos en Portu-
gal y en Alemania.

P. ;Qué futuro imagina para
Onmedic Networks?

R. Ahora que vuelve a ser de un
socio unico, se abre la posibilidad
de buscar nuevos socios. Y todavia
nos queda mucho por hacer en el
sector farmacéutico y en el de los
hospitales, donde hemos abierto
un mercado, que antes no existia,
en el que se puede compartir todo
el conocimiento médico on line.



